Samstag, 18. Juli 2009

Lokale Wirtschaft

Ndrtinger Zeitung 2 'I
Wendlinger Zeitung

Kallfass macht Verpackungsldsungen fiir viele Branchen. Im Bild Geschaftsfiihrer Jens Kallfass (links) und Marketingleiter Thomas Breining.kri

,Wir sind robust aufgestellt”

Die Firma Kallfass Verpackungsmaschinen behauptet sich trotz Umsatzriickgangs

Gute Nachrichten ausder Wirtschaft sind nicht mehr besetzt worden seien. Man setze

rar geworden in diesen Tagen. Insbe-

sondere beim Maschinenbau. Auch

beim Verpackungsmaschinenherstel-
ler Kallfass war die Auftragslage schon
besser,aber Geschaftsfiihrer JensKall-
fass kann dennoch Positives berichten:

,Wir machen noch Gewinn und ste-

hen bei der Rentabilitat nicht schlechter

daalsin den Boomjahren.”
Von Henrik Sauer

NT-ZIZISHAUSEN. Rund 30 Prozent Umsatz-
riickgang musste auch Kallfass im ersten
Halbjahr 2009 verkraften. Verglichen mit
der Branche ist das sogar noch im Rahmen,
denn die leide laut Verband unter 50 Pro-
zent Auftragseinbruch, berichtet Jens
Kallfass. Dass man trotz des Riickgangs
noch schwarze Zahlen schreibe, ist fir den
44-jahrigen Firmenchefi ndes keine Folge
kurzfristiger Reaktionen auf die Krise, den
Grundstock dafiir habe man bereits in den
Jahren zuvor gelegt.

So habe man im gesamten Unternehmen
die Kosten gesenkt. ,Friiher war die allge-
meine Denkweise: Man hat so und so hohe
Kosten, also muss man so und so viel Um-
satz machen. Das funktioniert heute nicht
mehr, wie sich gerade jetzt in der Krise deut-
lich zeigt”, sagt Jens Kallfass. Schon vor
Jahren habe man begonnen, Teilbereiche
wie die Logistik auszulagern. Moderne Ver-
fahren seien eingefiihrt worden. Und man
habe (ber einen Zeitraum von sieben, acht
Jahren die Belegschaft sukzessive reduziert,
von 115 Mitarbeitern auf heute rund 80,
liberwiegend indem frei werdende Stellen

auf eine hohe Flexibilitat der Mitarbeiter, so
der Geschéftsflihrer, die interimsmafig bei
Bedarf auch andere Aufgaben als ihre ange-
stammten Ubernehmen konnten.

AuBerdem zahle sich nun aus, dass man
Gewinne stets im Unternehmen gelassen
habe. Die Eigenkapitalquote bei Kallfass
liege bei 70 Prozent. ,Wir sind diesbezliglich
robust aufgestellt”, sagt Jens Kallfass. Er sei
daher zuversichtlich, auch bei einem nied-
rigeren Umsatz auch 2010 noch gut {iber die
Runden zu kommen, ,ohne gravierende
Auswirkungen auf das Unternehmen”.

Verzichtet hat man bislang auf Kurzar-
beit. ,Wir hatten das tun kénnen, aber wir
wollten, dass die Mitarbeiter weiterhin die
volle Lohnsumme bekommen”, so Jens
Kallfass. Man habe stattdessen mit dem
Betriebsrat die moglichen Minusstunden
auf den Zeitkonten etwas erhéht und fest-
gelegt, dass die Mitarbeiter ihren Jahresur-
laub bis Ende August genommen haben
sollen. Dies verbunden mit der Hoffnung,
dass im zweiten Halbjahr die Auftrage
wieder etwas anziehen werden.

Mitarbeiter bekamen auch
flir 2008 Gewinnbeteiligung

Trotz der Krise haben die Beschaftigten
auch fiir 2008 eine Gewinnbeteiligung be-
kommen, berichtet Kallfass. Diese Aus-
schiittung habe man vor einigen Jahren ein-
geflihrt, anstatt der allgemeinen Lohnerho-
hungen. Kallfass ist nicht tarifgebunden.

Aber auch bei den Maschinen habe man
durch neue Entwicklungen den Grundstein
gelegt, am Markt erfolgreich zu sein, so Jens
Kallfass. Auf der Messe Interpack in Nurn-
berg im Herbst werde man mit durchweg

neuen Maschinen vertreten sein, die vor al-
lem in puncto Leistungsfahigkeit verbes-
sert worden seien. Dass man in zahlreiche
neue Branchen hineingestof3en sei, mache
sich jetzt bezahlt, so Jens Kallfass. Er sieht
sein Unternehmen unter den ersten drei auf
dem Weltmarkt, in einigen Branchen sogar
fihrend. So zum Beispiel bei der Verpa-
ckung von StiBwaren. Hier zdhlten nahezu
alle namhaften Hersteller zu den Kunden.
Applikationen fiir die Verpackung von Zei-
tungen und fiir Mobel eines grof3en schwe-
dischen Hersteller zéhlen zu den neuesten
Entwicklungen. Man versuche auch ganz
gezielt auf Branchen zu setzen, die von der
Krise nicht so gebeutelt sind, wie zum Bei-
spiel die Lebensmittelindustrie.

Die Maschinen von Kallfass sind so kon-
struiert, dass das jeweilige Grundmodell
modulartig fir den spezifischen Bedarf an-
gepasst werden kann. ,Wir kdnnen unsere
Maschinen in Details verdndern, sodass sie
fir andere Produkte geeignet sind”, erlau-
tert Jens Kallfass. So kdnne man vergleichs-
weise kostenglnstig relativ viele Branchen
bedienen, ohne jedes Mal eine neue Maschi-
ne zu entwickeln. Auch hier habe man ge-
geniliber dem Wettbewerb einen Vorteil.

Das Unternehmen wurde 1965 von Karl-
Heinz Kallfass gegriindet. Seit 2002 ist sein
Sohn Jens Kallfass Geschéftsfiihrer. Inves-
tiert wird nach Moglichkeit auch weiterhin
nicht nur in neue Entwicklungen. So wur-
den vergangenes Jahr im Firmengebdude
zwei Blockheizkraftwerke installiert. Da-
mit reduziere man nicht nur die Stromkos-
ten, sondern verfolge auch den Umwelt-
schutzgedanken, sagt Jens Kallfass. Denn,
davon ist der Geschéftsfiihrer Uberzeugt,
nur ein Unternehmen, das so etwas vorlebt,
kénne auch glaubwiirdig seine Produkte
unter diesem Aspekt verkaufen.




